
Uit onderzoek van Goldman Sachs blijkt dat >40% van de
werkzaamheden in de administratieve sector de komende jaren zal

worden geautomatiseerd door Artificial Intelligence. Wilt u als
boekhouder relevant blijven en uw business model

toekomstbestendig maken, dan is meebewegen cruciaal.



Het huidige businessmodel van de meeste boekhouders is gericht op het
bijhouden de administratie en het doen van de belastingaangiftes tegen

een uurtarief. Het voordeel is dat het stabiel en terugkerend is. Het
nadeel is dat het onder druk staat door een toenemende 

concurrentie vanwege technologische ontwikkelingen.

HET HUIDIGE BUSINESS MODEL

VOOR BOEKHOUDERS

Afhankelijkheid: 
Als boekhouder bent u

afhankelijk van uw klanten en
de grootte van uw

klantenbestand. Als een klant
vertrekt, kan dit grote gevolgen

hebben voor de inkomsten.

Lage overheadkosten:
In vergelijking met andere

bedrijven hebben boekhouders
relatief lage overheadkosten,
waardoor ze in staat zijn om
concurrerende prijzen aan te

bieden aan hun klanten.



Technologische ontwikkelingen:
De ontwikkeling van

boekhoudsoftware en andere
technologische hulpmiddelen
kan de vraag naar traditionele

boekhoudkundige diensten
verminderen.
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Het nieuwe businessmodel van een boekhouder is gericht op het bieden
van een breed scala aan zakelijke diensten aan klanten, zoals juridisch,

notarieel en fiscaal advies. Het voordeel van dit model is dat het klanten
meer waarde biedt en het u in staat stelt om hogere tarieven te vragen.
Een ander voordeel is dat u meer betrokkenheid krijgt bij de zakelijke

activiteiten van de klant, wat leidt tot meer loyaliteit en recurring omzet.

HET NIEUWE BUSINESS MODEL
VAN BOEKHOUDER NAAR ALLROUND ADVISEUR

Hogere marges:
Als allround adviseur kunt u 
 hogere marges rekenen voor
uw diensten omdat u meer
gespecialiseerde kennis en
expertise kan aanbieden.




Diversificatie:
Door u te positioneren als een

allround adviseur, kunt u
uitbreiden naar gebieden, zoals

strategie en bedrijfs-
ontwikkeling. Hierdoor kunt u 
meer waarde aanbieden en uw
afhankelijkheid verminderen.




Toekomstbestendig:
Door meerwaarde te bieden aan

klanten op meerdere vlakken,
creëert u een nieuwe categorie
voor uzelf. U wordt onmisbaar

voor klanten en concurreert niet
meer direct met AI.




Kosten: Het uitbreiden van de dienstverlening kan leiden tot
hogere kosten, zoals het aantrekken van nieuw personeel om de
nieuwe diensten te kunnen leveren.

FIRM24: Dit hoeft geen probleem te zijn. FIRM24 is gratis te
gebruiken & wij hebben de expertise in huis waar u van kunt
profiteren.
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Laten we aannemen dat u als momenteel voornamelijk gericht bent op het
aanbieden van boekhoudkundige diensten, maar dat u gaat diversifiëren
door ook andere zakelijke diensten aan te bieden. U wordt een allround

adviseur. U heeft op dit moment 50 MKB klanten. U biedt uw diensten aan
tegen een maandelijks tarief van gemiddeld € 200 per klant voor

boekhoudkundige diensten. Via Firm24 regelt u daarnaast voor gemiddeld
€100 per maand per klant aan andere zakelijke diensten.

HET NIEUWE VERDIENMODEL
VAN BOEKHOUDER NAAR ALLROUND ADVISEUR








Business case:



Huidige omzet: 
50 klanten x €200 per maand = €10.000 per maand 



Toekomstige omzet: 

50 klanten x €200 per maand = €10.000 per maand
+

50 klanten x €100 per maand = €5.000 per maand voor 
andere zakelijke diensten.



De totale omzet van uw bedrijf zou dus kunnen groeien van €120.000 per

jaar naar €180.000 per jaar, ofwel een toename van €60.000 per jaar. 



Dit betekent een aanzienlijke groei voor uw bedrijf! 



Start vandaag nog met het maken van de transitie van
boekhouder naar allround adviseur.
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